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REISEBUCHUNG IN EINEM SATZ 
 
Comtravo vereinfacht das Buchen von Geschäftsreisen: Mit nur einer Textnachricht, beispielsweise per E-Mail, kann eine 
komplette Reise sekundenschnell gebucht werden. Comtravos Software übersetzt die Anfrage durch ‚Natural Language 
Processing’ in strukturierte Daten und liefert dann mit Hilfe von Machine Learning-Ansätzen die besten, individuell 
zugeschnittenen Optionen.  
 
Comtravo wurde 2015 im Herzen Berlins gegründet, und wird durch top-notch Technologie Investoren (z.B. Creandum) 
und extrem erfolgreichen Gründern aus dem Reisebereich (z.B. Trivago, Ratetiger, Momondo, Airbnb) unterstützt. 
 
Werde jetzt Teil des Teams und revolutioniere mit uns die Welt der Geschäftsreisen! 
 

Deine Aufgaben 
• Du bist Teil des gesamten Customer Lifecycles und somit die Schnittstelle von 

Marketing zu Sales mit einem Verständnis für beide Welten 
• Du analysierst unsere Vertriebsprozesse, definierst und optimierst deren Strukturen 
• Du arbeitest eigenverantwortlich an spannenden und abwechslungsreichen 

Projekten zu Marketing Automation, Reports & (BI-) Analytics, Lead Generation & 
Scoring, Web-Scraping und viele mehr 

• Du konzeptionierst und realisierst eine ganzheitliche und nachhaltige Customer 
Success-Strategie 

• Du verfolgst aktiv neue Richtungen oder Trends am Markt und sammelst relevante 
Informationen, um Wettbewerbsvergleiche und Analysen zu erstellen 

Dein Profil 
• Du bist in einem (Master-) Studiengang mit wirtschaftlich-technischem Fokus 

immatrikuliert 
• Du hast bereits Erfahrungen im Performance Marketing, Sales und/oder Business 

Development gesammelt 
• Du kennst die Feinheiten gängiger Marketing Channels (vor allem CRM, SEO & 

SEA) und bist vertraut mit Marketing- und Analytics-Tools von Google, Hubspot 
oder Salesforce 

• Tracking, Analytics und Optimization sind für dich dein täglich‘ Brot 
• Du kannst dich mit mindestens 18 Wochenstunden in unserem Team einbringen 

 
Was bieten wir? 

• Kompetitive Vergütung & die Möglichkeit dein Wissen in der Praxis anzuwenden 
• Attraktive Vergünstigungen für Flüge und Hotels bei deinen persönlichen Reisen 
• Ein Büro im Herzen von Berlin mit allem was Du brauchst 
• Zusammenarbeit mit einem starken und kompetenten Team, das schon einige 

globale Unternehmen erfolgreich aufgebaut hat 
• Firmenpartys, wöchentliche Team Lunches und viele weitere Events 
• Durchgängige Transparenz mit flachen Hierarchien wobei jede Stimme stark 

wertgeschätzt wird 
• Fireside-Chats mit spannenden Persönlichkeiten aus der Digitalbranche 

Klingt spannend? Dann bewirb dich hier mit deinem Lebenslauf! 

Werkstudent (w/m) – Growth Marketing 
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